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介绍：如何尽可能地争取自身的最大利益而又能令对方甘于接受呢？谈判即是战斗又是合作。哈佛经理在谈判中如何分析情势，利用信息，正确处理企业现在和长远的利益，是需要方法和技巧的。就象刺猬一样，互相接近到不会有刺痛感发生的距离，才能对症解决问题。同样，在业的经营方面，也只有管理者充分地培养出谈判、说服的能力，才可能化解与周围的对立，创造有利于业绩提高的形势。�……

说明：登录教客网(https://www.jiaokey.com/book/detail/96277131.html)查找全本阅读方式

哈佛经理谈判管理评论地址https://www.jiaokey.com/book/detail/96277131.html

教客网提供千万本图书阅读地址。

https://www.jiaokey.com/book/detail/96277131.html
书名：哈佛经理谈判管理


	my book

