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介绍：本书是站在采购的角度上来研究销售的行为的，看看销售员的哪些举动让采购员感觉有些“蠢”。全书共分为八个章节，分别从八个方面研究销售的误区，包括“相信采购员推托，接触不到实权人物”、“不懂得维护与客户的关系”、“分不清当前形势”、“以自我为中心而不是客户”等。

说明：登录教客网(https://www.jiaokey.com/book/detail/96187273.html)查找全本阅读方式
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