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介绍：谈判是销售工作的核心技能。销售员只有掌握丰富的谈判策略和技巧，提升自己的谈判能力，才能让销售业绩得到保障。本书提供了详细的谈判技巧，让销售员学会谈判的具体操作方式，轻松掌握销售的谈判策略，提升销售工作的能力和自己的竞争力。

说明：登录教客网(https://www.jiaokey.com/book/detail/15127143.html)查找全本阅读方式
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教客网提供千万本图书阅读地址。

https://www.jiaokey.com/book/detail/15127143.html
书名：销售就是会谈判


	my book

