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介绍：身为一名销售人员，你是否天天焦虑业绩、担心未来面对市场的波诡云谲，你是否茫然无措对于市场中出现的销售新玩法，你是否一脸懵懂……销售是一个勇者的职业，优秀的销售需要不断突破自我，打破常我，成就新我！销售“三高”-高压力、高风险、高收益。你要做的就是用爆单思维为头脑赋能，击碎销售焦虑！在新媒体时代，销售的渠道、手段有了突破性发展，微信号代替了名片，直播间的“买它”代替了实体店的吆喝，但究其本质，销售就是找到消费者并刺激其成交，这也是爆单的基础。本书从为头脑赋能的角度出发，首先帮助销售人员形成正确的职业观，树立职业自信，提出了爆单的四大支柱-提升自我、了解客户、产品展示、成交技巧。客户异议、沟通无效也是新销售形式中最普遍存在的问题，本书对这两大爆单障碍提出了易于理解、便于操作的解决思路和方法。
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