
快速成交

作者：俞赛前著

出版社：北京：中信出版社

出版日期：2020.07

总页数：234

介绍：销售是业绩的基石，成交是销售的核心。本书作者俞赛前出自阿里巴巴中供铁军团队，他以自己在阿里期间卓越的管理经验和销售经验为基础，聚焦如何在销售过程中快速达成合作，系统梳理了阿里铁军团队的销售技法，从拜访客户、消除客户疑虑、说服客户、线上运营和售后服务等方面展开，把阿里巴巴的销售组织和打法系统呈现给读者，深入浅出地阐述成为销售冠军必备的实战能力和素质，助你超额完成销售目标，从普通销售员中脱颖而出，进阶为销售冠军。
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