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介绍：高绩效销售人员有什么样的销售习惯这是这本书想要为我们揭秘的。作者利用定量和定性相结合的方式，对1000名销售人员进行了访谈和分析，发现了高绩效销售者普遍拥有的在实现力、控制力、复原力、沟通力、影响力5个方面的习惯。作者结合10位世界上的“模范销售员”（沃达丰、葛兰素史克、施坦威、德勤、毕马威、微软、摩根大通、阿迪达斯、Clarify、甲骨文、索尼、思科系统公司等任职）的亲身经历，告诉销售人员如何通过效仿高绩效者的销售习惯，培养自身销售技能，从而实现低绩效到高绩效的转变！

说明：登录教客网(https://www.jiaokey.com/book/detail/14834451.html)查找全本阅读方式
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