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介绍：《销售就是和客户交朋友：打造销售朋友圈的150个技巧》运用典型的事例和通俗的语言，向读者详细介绍了如何在工作中广交朋友，做好、做熟、做深每个客户，扩大自己的个人影响力，建立良好的个人口碑，让客户免费帮你宣传等一系列的技巧和方法，帮助读者更好地与人交往，在和客户交朋友的同时成功做好销售工作。《销售就是和客户交朋友：打造销售朋友圈的150个技巧》适合各类销售人员阅读，也适合商务人士以及对营销领域感兴趣的人士阅读。

说明：登录教客网(https://www.jiaokey.com/book/detail/14817507.html)查找全本阅读方式

销售就是和客户交朋友评论地址https://www.jiaokey.com/book/detail/14817507.html

教客网提供千万本图书阅读地址。
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