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介绍：本书稿全册分为独立且有联系的8个故事，讲述销售人员如何在拿到项目机会、通

过不断努力与尝试最终获得项目为主线，深入剖析销售人员在项目拓展中发生的点点滴滴。

本书稿以第一人称为视角，以半纪实手法描述销售人员在从事销售活动中如何遵循销售规

律、市场规则、为客户谋福利、为自身谋发展的种种行为。内容深入浅出，行文规范，通

过8个销售案例，把怎样做一位正直且有价值的销售人员剖析的淋漓尽致。

说明：登录教客网（https://www.jiaokey.com/book/detail/14598014.html）查找全本
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