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介绍：本书是作者结合自己售出世界限量版名车、超跑及打通汽车市场产业链的实践经验, 对乔·吉拉德职业推销员生涯和和销售技能进行了卓越的总结, 乔·吉拉德积极向上的人生态度、充满热情与活力的品格、勤于思考和善于总结的习惯、坚持不懈将计划付诸实施的毅力, 激励着读者朋友通过销售来实现自己的目标和梦想。
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