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介绍：为什么我们辛辛苦苦做十年，不如别人做一年？为什么我们辛辛苦苦做十单，不如别人做一单？因为我们的方法不对，我们的话术不行！销售就是搞定人，保险也同样如此，而能否搞定客户的关键就是我们的口才和话术技巧。这正如美国“超级推销大王”弗兰克·贝特格所说：“交易的成功，往往是口才的产物。”本书从8个角度展现了保险销售人员在工作中可能会遇到的31个销售情景，针对每个情景，分别提供了保险销售人员需要掌握的沟通技巧与话术模板，将情景对话与技巧说明相结合，是保险销售人员提升沟通能力的实务工具书。

说明：登录教客网(https://www.jiaokey.com/book/detail/13147766.html)查找全本阅读方式
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教客网提供千万本图书阅读地址。

https://www.jiaokey.com/book/detail/13147766.html
书名：保险销售话术模板大全


	my book

