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介绍：身为推销员的您是否感到工作无从下手？您在开展业务工作时是否意识到自己有一些让客户不能接受的坏习惯，让客户不能听懂的产品介绍，让客户不能理解的劝购方式？想成为世界上最伟大的推销员吗？也许要从改掉不良的销售习惯、避免犯常规错误开始。本书总结了在产品推销过程中易犯的错误，通过正面做法介绍和负面案例分析，帮助您掌握产品推销的关键技巧，达到成功推销的目的。您会发现，成为一个成功的推销员非常简单！
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