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介绍：你知道喜欢戴茶色近视镜的客户有什么性格特征吗？你知道谈判中客户不停用手指扶眼镜说明他什么心态吗？你知道客户把眼镜扔在桌子上对你意味着什么吗？小小眼镜毫不起眼，可是围绕它我们却能察觉许多克敌制胜的客户信息。这就是善于解读身体语言的魔力。本书精选100个身体语言销售案例，精准分析了各个动作的内在含义，同时提供了最有效的应对方案。读完本书，拿下订单不再困难，看透客户的一举一动也不再是妄想！
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