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介绍：本书介绍了如何了解大客户采购的一般流程和习惯、有效对大客户进行管理并与之

建立良好的合作关系、帮助营销团队提高对大客户的销售技巧和能力等。

说明：登录教客网（https://www.jiaokey.com/book/detail/11176365.html）查找全本
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